Sajtóközlemény

Újabb amerikai Caterpillar dealer döntött az XAPT által fejlesztett Microsoft Dynamics AX alapú integrált Dealer Menedzsment Rendszer mellett
Amerikában tovább hódít az XAPT megoldása
Budapest, 2009. január 13. – Újabb amerikai Caterpillar viszonteladó választotta az XAPT Microsoft Dynamics AX alapú integrált Dealer Menedzsment vállalatirányítási rendszerét. A missouri és kansasi székhelyű Dean Machinery Co. december végén döntött úgy, hogy az XAPT által fejlesztett speciális Caterpillar szoftver megoldást választja üzleti folyamatainak automatizálására. Az XAPT szaktudásának és megoldásának sikerét illetve elismerését jelzi, hogy immár a hatodik Caterpillar dealernél vezeti be az iparági megoldással integrált vállalatirányítási rendszert.   
Az 1955-ben alapított Dean Machinery Co. különböző Caterpillar építőipari és mezőgazdasági berendezések értékesítésével, bérbeadásával, szervizelésével és alkatrészek kereskedelmével foglalkozik. A több mint 320 főt foglalkoztató cég az észak-amerikai Missouriban és Kansas-ben összesen 11 telephellyel rendelkezik. A világszínvonalú Microsoft Dynamics AX alapú integrált rendszert az XAPT kifejezetten a hasonló tevékenységet folytató cégek számára fejlesztette ki, hozzásegítve ezzel a vállalatokat lehetőségeik minél hatékonyabb kihasználásához.  
Az amerikai cég nagy hangsúlyt fektet az informatikai rendszerei fejlesztésére, így a vállalatirányítási rendszer kiválasztására is. Azért esett a választásuk az XAPT által fejlesztett megoldásra, mert annak minden funkcionalitása megfelel elvárásaiknak és rugalmasságánál fogva gyorsan és költséghatékonyan a folyamataikhoz valamint egyedi igényeikhez igazítható. A megvalósítandó projekt méretét jelzi, hogy a rendszerrel 160 felhasználó dolgozik majd.
A bevezetési projekt a Microsoft legnagyobb Dynamics partnere a TECTURA fővállalkozásában valósul meg 2009 év során. A rendszert jelenleg az XAPT a Miami székhelyű Kelly Tractor Co-nál és a Pantropic Power Inc-nél vezeti be, így szakemberei megfelelő iparági szaktudással és tapasztalattal rendelkeznek.
Az XAPT Hungary Kft-ről

Az XAPT Hungary Kft. a Microsoft Dynamics AX (korábbi nevén Axapta) közép- és nagyvállalati vállalatirányítási rendszer legnagyobb forgalmazója Magyarországon, teljeskörű szolgáltatást nyújtva az értékesítés, bevezetés, testreszabás, oktatás és támogatás terén. Kiterjedt projekttapasztalattal, saját fejlesztésű iparági megoldásokkal és kiegészítő termékekkel az XAPT Hungary Kft. rendkívül eredményesen tud részt venni a Microsoft Dynamics AX bevezetési projektekben. Portfóliójában szerepel továbbá a Microsoft Dynamics NAV (korábbi nevén Navision), a Microsoft Dynamics CRM az ügyfélkapcsolatok hatékonyabb kezelésére, valamint több partnere terméke, így a TARGIT üzleti intelligencia és döntéstámogató, az AtlasXL jelentéskészítő, az AgilePoint üzleti folyamatmenedzsment és a ThinPrint nyomtatási megoldás.

Az XAPT Hungary Kft. által bevezetett rendszerek száma meghaladja a 200-at, a felhasználószám pedig meghaladja az 7000-et, árbevétele 2008-ban megközelítőleg 3 milliárd forint volt. Az XAPT ügyfelei közé tartozik például az MKB Bank, WizzAir, BUNZL, Lindab, Marso, Huntraco és a Diego.

Az XAPT Hungary Kft-t a Microsoft a 2006. év legkiválóbb Dynamics AX partneri díjával tüntette ki a bostoni partner konferencián. 2008-ban Kelet- Közép Európa legkiválóbb AX partneri díját nyerte.
Az XAPT Hungary Kft. az Üzlet&Siker Minősített Vállalkozás Pályázat Fődíjasa 2006-ban, 2007-ben és 2008-ban kategória nyertes volt.
Weboldal: www.xapt.hu 
Dean Machinery Co.

Az 1955-ben alapított észak-amerikai cég mezőgazdasági és építőipari Caterpillar típusú gépek, berendezések értékesítésével, bérbeadásával, szervizelésével és alkatrészek kereskedelmével foglalkozik. A kansasi székhelyű cég a Dean Operations Csoport tagja, 11 telephellyel rendelkezik Missouri és Kansas területén és több mint 320 főt foglakoztat.   

Weboldal: www.deancat.com/wps/portal 
Tectura 

A Tectura a világ vezető Microsoft Dynamics™ partnere és vezető szerepet tölt be a Microsoft-alapú ERP, CRM és technológiai megoldások szállításában a közép- és nagyvállalati, valamint multinacionális vállalati ügyfélkör számára. A Tectura szoftvermegoldást, konzultációt, és informatikai üzembe helyezési szolgáltatást nyújt több mint 4,000 ügyfele számára a kereskedelem, a gyártás, az egészségügy, és a szolgáltatások területén. A Tectura szolgáltatásaival a világ több, mint 60 országban az üzleti folyamatok javítását, nagyobb hatékonyságot, és valós versenyelőnyt biztosít ügyfelei számára, akiket páratlan tapasztalattal rendelkező, Amerika, Európa, Közel-Kelet és az Ázsia- Csendes Óceáni régió 20 országában 60 iroda mintegy 1500 munkatársa szolgál ki.

A Tectura Microsoft Gold Certified Partner minősítéssel rendelkezik, és számos díj ismeri el kimagasló ügyfélkiszolgálását: „Microsoft Business Solutions Inner Circle Partner”, „Pioneer of the Year”, „Partner of the Year”, „Fastest Growing Partner of the Year”, „Excellence in Customer Care”, „Customer Loyalty Award”.

Weboldal: www.tectura.com 
